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Увод
Процесът на световното развитие, в цялото негово многообразие на проявления, се явява като основна причина за съществуването и развитието на международното право и международните отношения като обективна реалност. На тях влияят различни обективни и субективни фактори, като: нивото на икономическото развитие на страните, обществения морал и нравственост, националните и корпоративни интереси, екологията, глобалните проблеми, научно-техническия прогрес и много други. Международният бизнес и взаимоотношенията между субекти от различни държави, извършващи търговска, стопанска или икономическа дейности помежду си, също така се явява като такъв фактор. При това ролята на тези бизнес взаимоотношения нараства постоянно, като постепенно се издига на водеща позиция. Ето защо регулирането на един от най-значимите фактори на целенасочена човешка активност, при това извън пределите на една държава, е от особено значение за експертите в областта – бизнесът днес е по-динамичен и експанзивен от всякога, преодолявайки всякакви граници и надминавайки по своето значение всяка една друга дейност.
В основата на Международните бизнес отношения стоят международните търговски отношения – тоест всички онези отношения, които се пораждат при международната търговска продажба на стоки и услуги, във връзка с международното концесиониране, по повод на международните превози и тези, свързани с транснационалните корпорации или многонационалните предприятия. И макар те да са от водещо значение за международния бизнес, има и няколко специфични отношения на субектите, които не са чисто търговски, но пряко касаят бизнес отношенията с международен характер. В настоящата работа ще разгледам именно този тип международни бизнес отношения, отделяйки внимание на участниците и специфичните проявления на дейностите по тези отношения. Източниците, които ни предоставят информация за тълкуване им, обхващат множество уредби, както от националната, така и от световната практика – след приемането на България в Европейския съюз ние сме възприели голяма част от европейското право по отношение на практиката и прилагане по отношения на международния бизнес. За целите на настоящата работа ще използвам както материали от лекционния курс по „Увод в МБО”, така и онлайн източници и авторски материали на български автори, посочени подробно в библиографията.
Отношения при извършване на международни инвестиции – “Joint venture”
В тази група на международните бизнес отношения спадат договорните взаимоотношения за съвместна дейност, познати още като “Joint venture”. Те могат да бъдат определени, в общи линии, като всяко едно обединение за сътрудничество, в което две или повече лица отделят своите ресурси за провеждането на обща цел, разделяйки си при това всички права и задължения по дейността. В специализираната литература често се среща и названието „конкурентно сътрудничество”, което се разбира като съвкупност от едно или повече договорни взаимоотношения между страни, осъществяващи самостоятелна търговска, стопанска или икономическа дейност, които споделят и разпределят помежду си проявленията на дадена дейност с крайна цел – реализиране на печалба. Ключово е да се отбележи, че при този тип взаимоотношения (joint venture) няма „поглъщане” или сливане на страните – тоест налице е общ капитал, но управлението и респективно интересите на отделните участници е индивидуално. По този начин се запазва частично конкурентно съперничество между страните – това от една страна дава гаранции, че няма да се формира монополен играч на пазара при съвместяването на силните, но от друга страна винаги остава под въпрос как конкуренти договарят взаимните си интереси, обединени от обща цел.
За целите на настоящия труд разглеждаме не просто взаимоотношенията за съвместна дейност, а именно специфичните такива между участници от различни страни. По смисъла на българското право, дружеството със смесено участие (joint venture) е дружество с участие на лица от различни националности (български и чуждестранни лица). Няма ограничение относно размера на чуждестранното участие. Дружеството трябва да бъде учредено в някоя от формите на търговски дружества, изчерпателно изброени в Търговския закон: Събирателно дружество (СД); Командитно дружество (КД); Дружество с ограничена отговорност (ООД), вкл. Еднолично дружество с ограничена отговорност (ЕООД); Акционерно дружество (АД); Командитно дружество с акции (КДА). Възможно е също така дадена страна да не участва като юридическо, а като физическо лице или да представлява дейността си като Едноличен търговец (ЕТ).
След вписването в Търговския регистър към съда по регистрацията му дружеството се счита за местно юридическо лице и дейността му се подчинява на разпоредбите на съответното национално законодателство. Няма пречка съвместно дружество да се образува от няколко чуждестранни лица и без българско участие и същевременно да бъде регистрирано в България – след регистрацията му по българското право то ще се ползва от всички права, признати от закона на местните дружества.
Този тип международни бизнес отношения са най-разпространени в средния бизнес – когато съвместните инвестициите не надвишават граници, при които пазарът може да бъде преструктуриран, но достигащи стойности, позволяващи развиването на нов такъв. Според типа на участниците, договорите за съвместна дейност се делят на инкорпорирани или персонифицирани (тоест такива, в които участниците са юридически лица) и неинкорпорирани или неперсонифицирани (тоест без юридически лица). Друго деление, което се открива в чуждестранната литература, е на база участието на страните – тоест с какви активи всеки един се включва в бизнес отношенията (участието не е задължително да бъде с капитал – може да е ноу-хау, недвижимо имущество, патент и др). В това отношение се разглеждат следните разновидности:

· Изцяло въвлечени (Fully-Integrated) – страните участват с цялостна дейност – капитал, пазар, технологии. Този тип наподобява корпоративно сливане;
· Икономически (Financial) – страните влагат единствено финансов капитал, на базата на който се изгражда нова съвместна дейност;
· Мрежови (Network) – страните обменят преди всичко информационни ресурси и не материални блага;
· Производствен (Production) – обединение на участници с цел производство и предлагане на специфична продукция;
· Маркетинг и дистрибуция (Marketing & Distribution) – страните съвместяват дейността по маркетирането и продажбата на своята индивидуална продукция;
· Покупателни (Purchasing) – съвместно закупуване на даден актив (лиценз, материална база или др), който да служи при индивидуалната дейност на всяка една от страните;
· Проучване и развитие (Research & Development) – обединяване на технологии, ноу-хау, опит с цел взаимно развитие.
Предоставяне за ползване в чужбина на права върху обекти на интелектуална собственост
Това са специфични отношения между титуляри на права върху обекти на интелектуална собственост и ползватели, при които се предоставят права за ползване от 3ти лица зад граница. При тези отношения няма изискване за търговско качество на участниците – както титулярите, така и ползвателите могат да бъдат физически лица без търговски проявления, респективно и обратното – допуска се страните да бъдат юридически лица. Често пъти дори се срещат така наречените „групирани авторски права” (exclusive array of rights) – тоест бизнес отношения във връзка с носители на множество права върху даден обект, като например филмови продукции, участия на авторски деятели (групи от актьори, музикални изпълнители и др), обществени мероприятия със специфичен характер и други.
Понятието “интелектуална собственост” е сравнително ново понятие, утвърдило се през 50-те г. на ХХ век. То определя изключителните права за определен вид обекти, творения на човешкия ум. В правния отрасъл “интелектуална собственост” се включват подотраслите: Авторско право, Индустриална собственост, Конкурентно право, а така също и проблемите, свързани с Интернет и регулирането на отношенията в мрежата.

Нормативната уредба по българското право е уредено в Кодекса на МЧП, глава седма (Вещни права и права върху обекти на интелектуална собственост). Най-оспорвани в това отношение остават електронните услуги и дейностите в Интернет, тъй като приложимото право и доказването на интелектуалната собственост на титулярите често пъти са двусмислени. Особени също така са авторските права върху нематериални блага, тъй като информацията като стока сама по себе си има специфичното свойство да не може да бъде отнемана при предоставяне за ползване – веднъж дадена, информацията остава собственост на всяка една страна, която има достъп до нея.
Най-широко разпространение на този тип международни бизнес отношения имат големите транснационални корпорации, които използват или предоставят за ползване своята марка, технология, опит или име при дейност зад граница.
Отношения при необходимост за международна закрила на обектите на интелектуална собственост
За разлика от всички дотук разгледани отношения, които се пораждат при реализиране на конкретна дейност или договорни взаимоотношения, тези се създават в момента, в който обектът възниква. Това са отношения между създателя, носителя или титуляра на дадени права и държавата, тоест страните са въвлечени не в частни, а в публични отношения във връзка с частни интереси. Те се отнасят преди всичко до патенти, търговски марки и права върху информационни носители, които се използват извън страната, в която се намира титуляра – ползване, лицензиране и оторизиране за експлоатация или консумация на дадена стока или услуга.
Нормативната уредба на авторското право включва както вътрешни, така и международни нормативни актове. Значението на международното право в областта е важно не само защото в голяма степен предопределя развитието на вътрешното право на съвременните държави, но и защото реалната употреба на благата, които са обект на авторско право, е лесно осъществима и извън държавата на създаването й. Това предопределя и необходимостта от защита на правата на авторите и извън територията на страната, в която са възникнали. По-важните международни актове в областта са: Бернска конвенция за закрила на литературните и художествени произведения от 1886 година; Универсална конвенция за авторското право от 1952 година; Римска конвенция за закрила на артистите-изпълнители, продуцентите на звукозаписи и излъчващите организации от 1961 година; Женевска конвенция за закрила на продуцентите на звукозаписи срещу неразрешено използване на техните записи от 1971 година; Договор за международна регистрация на аудио-визуални произведения от 1989 година, Конвенция от 1967 г. за създаване на Световна организация за интелектуална собственост.

Правото върху индустриална собственост възниква чрез регистрация на обектите в компетентен държавен орган – патентните ведомства. Най-важният международен акт в областта на индустриалната собственост е Парижката конвенция за закрила на индустриална собственост. В РБ по-важните нормативни актове, които регламентират материята са: Закон за марките и географските означения, Закон за промишления дизайн, Закон за патентите, Закон за закрила на новите сортове растения и породи животни, Закон за топологията на интегралните схеми.
Обектите на интелектуална собственост имат специфичен режим на правна закрила и на икономическа реализация, установен по законодателен начин в съответната държава. Съобразно този режим за индустриалната собственост е изградена патентната система, а за художествената собственост - авторскоправната система. Тези две системи в международен организационен аспект се обединяват от Световната организация за интелектуална собственост. В международен икономически аспект проблемите на интелектуалната собственост произтичат от Международното споразумение за търговските аспекти на интелектуалната собственост и изградената във връзка с това Международна търговска организация.

Отношения във връзка с данъчното облагане
Типични отношения с публичен характер, при които една от страните е държавата и представляваните от нея институции, а от друга страна са търговските субекти. Участниците имат задължителното изискване за търговско качество, като данъчното облагане е вторично отношение, породено от реализирането на друг тип бизнес отношения между страните или с трети страни.
Най-често при международното данъчно облагане се разглеждат случаите на Международно двойно данъчно облагане. Произходът му се свързва с начина, по който държавите организират своите данъчни системи. За вътрешните цели, държавите предвиждат така нареченият универсален принцип (световен доход и имущество), като подлагат на облагане всички доходи или имущества на дадено лице, независимо от това къде се намира, а за чуждестранните лица се прилага териториален принцип, като се обхващат имуществата и доходите с източник от съответната държава. Изхождайки от тези два принципа е възможно едно лице да бъде обложено с подобни по вид данъци в две или повече държави. Това е нежелан ефект, възпрепятстващ стопанския обмен и затова държавите предвиждат мерки за преодоляването му.

От юридическа гледна точка международното двойно данъчно облагане възниква когато едно и също лице, по отношение на един и същи обект на облагане, за идентичен период е данъчно задължен в две или повече държави за сходни данъци (сходни, а не еднакви, т.к. субектът не може да бъде напълно идентичен). От икономическа гледна точка тези отношения възникват когато общия размер на данъчното задължение е платено и в двете държави, като при това превишава по размер по-високия данък, установен в държавата с по-високо ниво на облагане.

Именно към преодоляване на двойното данъчно облагане в икономическия смисъл са насочени мерките на държавите. За подобни проявления на международните бизнес отношения говорим само при преките данъци, тъй като при косвените данъци се възприема принципът, че данъка се дължи в държавата на потребление на стоките, тоест - проблемът е преодолян.
Често пъти транснационалните корпорации прилагат друга данъчна стратегия, при която преди падеж за изплащане на данъчни задължения прехвърлят своите активи между отделни държави, декларирайки при това минимални стойности и избирайки за окончателно изплащане на данъка страна, в която таксите са най-ниски.
Отношения при уреждането на международни търговски спорове
Тези отношения са винаги с публичен характер и спадат към процесуалните. Чрез тях се уреждат взаимоотношенията между правораздавателните органи и страните по дадено международно търговско дело. Уреждането на тези отношения може да става по няколко начина. Най-разпространеният са доброволните арбитражи по частноправни спорове. От тях съществуват различни видове съобразно тяхното устройство и страни. Арбитражът може да бъде ad hoc (инцидентен) или постоянно действащ, а според местожителството или седалището на страните – международен или вътрешен. Арбитражът е вътрешен, когато и двете страни по него са с местожителство или седалище в България, а също така и когато една от страните или и двете страни са предприятия с чуждестранно участие със седалище в Република България. Арбитражът се счита за международен, когато местожителството или седалището на поне една от страните е не в Република България, а в друга държава, като националността на страните е без значение.
Друга форма се явява Арбитражният съд при Национална Асоциация Бизнес и Право, която е постоянна арбитражна институция с обща компетентност. Според Закона за международния търговски арбитраж, обаче, арбитражният съд не е компетентен да разглежда неимуществени спорове и такива за издръжка, спорове за вещни права или владение върху недвижим имот, както и за права по трудови правоотношения. Когато арбитражът е международен, страните по него могат да подчинят арбитражното споразумение на избран от тях закон не само по Нюйоркската конвенция, но и по Европейската конвенция и по нашия ЗМТА.
Заключение
Международните бизнес отношения не са ново явление, но истинското им развитие започна едва през последните десетилетия. Макар вътрешните за една държава търговски, стопански и икономически дейности да са далеч по-добре отрегулирани, в условията на световна глобализация на пазарите международният бизнес става все по-примамлива алтернатива за най-големите играчи. Именно по тази причина регулацията и развитието на международния бизнес, както в неговите търговски, така и в извънтърговските му проявления са все по-актуални и разглеждани. Съвместната дейност на субекти от различни страни, употребата и закрилата на авторски права, както и частните и публични отношения от всякакъв характер са в основата на бизнеса и именно възможностите за развитие без ограничение по отношение на териториални граници е водеща презумция. Важно е винаги да се съобразяваме с факта, че България е част от не една международна наднационална структура като ЕС, НАТО и други и е страна по десетки спогодби и споразумения, които и за вбъдеще ще привнасят ново разбиране и регулиране по отношение на международната търговия преди всичко с цел гарантиране на взаимните интереси на участниците и улесняване на процесите по договорните взаимоотношения.
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